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Stell mit uns die Energiewelt auf den Kopf. Über die Energiewende wurde viel geredet. Bei EWE entwickeln wir aus unseren Kernbereichen Strom, 

Telekommunikation und IT heraus die Lösung für eine nachhaltige und wirtschaftliche Energieversorgung. Werden Sie Teil unserer Mission und 

wachsen Sie mit uns, als 

Werkstudent (w/d/m) im Privatkundenvertrieb Energiedienstleistungen 

für die EWE VERTRIEB GmbH, am Standort Varel 

- für 6 Monate - mit Option auf Verlängerung - 

Wofür wir Deine Unterstützung benötigen: 

Genug von der Theorie? Du möchtest Praxis? Lerne den Vertrieb bei 

EWE - und vielleicht Deinen zukünftigen Job - von Grund auf 

kennen... 

• Dein Team aus dem Vertrieb kann sich auf Dich verlassen. Denn Du 

unterstützt das Team bei allen anfallenden Aufgaben, wie z.B. bei 

der Terminvor- und nachbereitung, Du erstellst Angebote, betreust 

unsere Kundschaft am Telefon, bearbeitest E-Mails uvm. 

• Darüber hinaus überzeugen uns Deine Kreativität und Deine 

Eigeninitiative. Du packst die Dinge an und siehst, an welchen 

Stellen Du unterstützen kannst 

• Ganz nach dem Motto: Wer nicht fragt..., kannst Du die gesamte 

„Kundenreise“ vom Verkauf über Weiterleitung der Leads an 

unsere Partner-Handwerksbetriebe und deren Nachverfolgung 

kennenlernen – Dein Aufgabengebiet ist vielschichtig 

• Die Pflege der Stammdaten und des Systems gehen Dir leicht von 

der Hand 

 

Auf welche Impulse Du Dich freuen darfst: 

• Eine auf 6 Monate (mit Option auf Verlängerung) ausgerichtete 

Tätigkeit zur Sammlung von Praxiserfahrung 

• Eine attraktive Vergütung von über 13 €/Stunde 

• Die Chance, Dich aktiv und mitgestaltend in Prozesse und 

Aufgabenstellungen einzubringen 

• Arbeite in einem motivierten Team und greife auf das 

Expertenwissen innerhalb unseres Unternehmens zu 

• Arbeiten mit zukunftsfähigen Themen und spannenden 

Fragestellungen des Konzerns 

• Ein angenehmes Betriebsklima, das durch Offenheit, Respekt und 

umfassende Kommunikation geprägt ist 

• Flexible Arbeitszeiten, die sich mit Deinem Studium vereinbaren 

lassen 

• Für uns ist Klimaschutz kein Trend, sondern eine Verantwortung - 

Sei ein Teil davon: Klimaneutral bis 2035! 

• „Diversity“ / „Vielfalt“ – diese Begriffe stehen bei EWE für ein 

vorurteilsfreies Miteinander und die individuellen Unterschiede als 

Stärke zu erkennen und wertzuschätzen  

Was Du mitbringen solltest: 

• Du befindest Dich im Studium (Bachelor/Master) und bringst 

ein großes Interesse an Vertriebsprozessen mit 

• Es macht Dir Spaß, mit Menschen zusammenzuarbeiten – 

Darüber hinaus überzeugen uns Deine Kreativität und Deine 

Eigeninitiative. Du packst die Dinge an und siehst an welchen 

Stellen Du unterstützen kannst 

• Du hast Lust, Dich der Herausforderung zu stellen und aktiv 

mitzuwirken. Dabei hilft Dir Dein Verständnis für 

betriebswirtschaftliche Zusammenhänge 

• Im Umgang mit den gängigen MS Office-Anwendungen bist 

Du geübt.  

Tragen Sie zu unserer Erfolgsstory bei!  

Wir freuen uns, Sie kennenzulernen! Die Integration von 

Menschen mit Behinderung entspricht unserem 

Selbstverständnis und wir begrüßen daher deren Bewerbung. 

 

Bitte bewirb Dich mit Deinen aussagekräftigen 

Bewerbungsunterlagen unter Angabe des frühestmöglichen 

Eintrittstermins und der Kennziffer 10557 direkt über unser 

Online-Bewerbungsformular. 

 

https://recruitingapp-5048.de.umantis.com/Vacancies/10557/FurtherApplication/Apply/31
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